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Flyttet hjem for

Sterk vekst for
IT-utfo

Franske Devoteam gar etter de store
IT-konsulentselskapenes markeds-
posisjoner i Nord-Europa. Selskapet
vokste 27 prosent i Norden i fjor.

B GRUNDE GRIMSTAD
grunde grimstad@finansavisen.no
En stund etter at detfranske IT-
konsulentselskapet Devoteam
kjopte Fornebu Consulting og da-
Vinei Consulting i fjor, kom mel-
dingen der selskapet annonserte
offentlig at det har til hensikt &
kapre markedsandeler i det nor-
diske markedet.

Forelgpige tall fra 2018 vi-
ser en omsetningsvekst pa so-
lide 27 prosent.

Henger pa de beste
Devoteam har kunngjort offentlig

SE——

at det ensker 4 gjore et innhuggi
markedsandelene til store kon-
kurrenter som Sopra Steria og
Capgemini i Nord-Europa.
Konkurransefortrinnene eren
tidlig satsning pa skybaserte tje-
nester og egenutviklet program-
vare, stabil og driftssikker tekno-
logi, samt sterke partnerskap med
alle de fleste store leveranderene
avforretningsl@gsninger.
—Pagangen har veert eksplo-
sjonsartet, sier Norden-sjef Mag-
nus Deving Pedersen.
Nordmannen er valgt ut til &
lede satsningen i de nordiske lan-

3 lede Norde

dene, etter 4 hajobbetiledergrup-
pen ved selskapets hovedkontor
iParisien arrekke. Han tok selv
initiativet til en oppskalering i
Norden, og har né flyttet hjem
til Norge for & sette strategien ut
ilive.

—Viinnsa for fire—fem ar siden
atteknologiutviklingen ikke ville
skje i mellomstore konsulentsel-
skaper — denville komme fra Sili-

rdrer

‘

con Valley. Viforsto daatvir méte -

a bidra var 4 knytte oss tettest
mulig til de aller mest innovative
akterene, som Google, Red Hat og
Service Now. Den strategien har
betalt seg massivt de siste arene.

Halve veksten

Doving Pedersen anslar at ser-

vice management-markedet for

konsulenttjenester utgjer rundt

300-400 millioner kroneri Norge.
— Vi er fortsatt lillebror, men

L AREN
n-satsning

ESLET TIL NORDEN: Magnus Daving
Pedersen? har flyttet hjem etter flere ar
i Paris, for & lede Devoteams satsing i

det nordiske markedet. FOT0: SELSKAPET

Vi er fortsatt lillebror,
men vi har i dag
markedets raskeste vekst

MAGNUS D@VING PEDERSEN, DEVOTEAM

viharidag markedets raskeste
vekst, sier Pedersen.

I tiden ved hovedkontoret var
Degving Pedersen sentraliarbei-
det med 4 utvikle en ny vekst-
strategi, som skulle veere med
og dra selskapet opp av groften
etter finanskrisen.

Devoteam Smart Flow-lgs-
ningen har statt for rundt halv-
parten av selskapets vekst de
siste fem drene.

-Deter ikke akkurat en ny
forretningsidé. Den garikorte
trekk ut pa 4 fi alle de kjede-
lige, rutinebaserte oppgavene
til 4 snakke sammen, slik at
de menneskelige ansatte kan
bruke tiden pa sine kjerneopp-
gaver, oppsummerer Dgving
Pedersen.

Penger pa bok
I fjor kjopte det Paris-noterte

Devoteam Group den svenske
programvare- og designselskapet
Jay-Way, og det tyske Alegri som
er en av Tysklands sterste Micro-
soft- og SAP-partnere.

Selskapet har kontoreril8land,
med totalt rundt 6.700 fageksperter
og konsulenter, og omsatte for 540
millioner euro (5,3 milliarder kro-
ner) globalti2017, s

Det Den norske virksom-
heten, med rundt 100 konsu-
lenter, hadde en omsetning pa
rundt 232 millioner kroner i
2017.

Morselskapet har en markeds-
verdi pd 620 millioner euro, mye
tilgjengelig cash og en gjeldsgrad
paunder 22 prosent.

Av omsetningsveksten pa 27
prosentifjor var rundt 18 prosent
organisk, mens 9 prosent kom
fra oppkjepte enheter, opplyser
selskapet.



